A REVOLUGAO
Tu REForRMA B NAS REMODELACOES




UM SETOR COM GRANDE POTENCIAL EEM CRESCIMENTO AQUI

TU REFORMA

x

PARQUE HABITACIONAL
ENVELHECIDO MAIS PROCURA

QUE OFERTA

Listas de espera
de 4-6 meses

O setor da remodelacao

em Portugal movimenta por ano Mais de 60% das
habitagdes em Portugal

tém baixa qualidade

5 Bilioes de energetica
euros %
Fonte: FIEC
VALORES MEDIOS MARGENS GRANDES
ELEVADOS Margens medias de 30%.
40.000€ montante
meédio das

remodelacdes



UM SETOR FRAGMENTADO AQUI

TU REFORMA

EMPREITEIRO

Obtencao de clientes Seguranga na recolha

N&o dispde de uma
estratégia comercial nem
de uma equipa que a

DispSem de poucos recursos
administrativos, o que dificulta
0 acompanhamento das

0 empreiteiro ndo dispde de uma execute. cobrangas.
proposta de valor diferenciado para os
seus clientes, o que resulta na perda de .
muitas oportunidades de negdcio. Ineficiéncia Margens
Processos pouco padronizados e Pouco poder de negociagéo
O empreiteiro € um profissional centrado falta de apoio tecnoldgico atrasam com os fornecedores,
no funcionamento operacional que nao as obras e encarecem-nas. organizagao ineficiente e baixo

dispoe de pessoal dedicado a gestao da controlo dos custos.

empresa, tanto no que respeita a
obtencéao de clientes como a melhoria dos

processos internos.

CLIENTE

O cliente nao sabe quem é um

empreiteiro de qualidade, o que gera

muita incerteza.

O cliente nao tem experiéncia anterior no
setor e, por isso, deseja solugdes que
proporcionem uma maior seguranga no

processo.

Dificuldade em
escolher empreiteiros
Um mercado altamente
fragmentado que tende a
funcionar através de
recomendagoes.

Incumprimento dos prazos
e dos orgamentos

Desvios nos prazos e nos
orgamentos causados por
problemas de gestdo e sem
consequéncias para o
empreiteiro.

Desinformagao

O cliente ndo tem
conhecimento da evolugao do
processo de remodelagao da
sua habitagéo.

Incerteza na tomada de
decisoes

Falta de transparéncia
relativamente aos orgamentos, aos
acabamentos e a qualidade dos
materiais utilizados na
remodelagdo.



IBERDROLA

Roca

- Al

|

-SeayaVentures




SOMOS LIDERES NO MERCADO DE REMODELACOES 9803,!




O QUE PRECISA
PARA TER SUCESSO

CONSTRUIR UMA
MARCA FORTE

aCto oy,
i Stabele,
Pelo contegy,, 1. CleCido de gy,.. .

METODOLOGIA E
CAPACIDADE DE
EXECUGCAO

GERADOR DE
VENDAS
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a marca do bem-estar e da sustentabilidade

Cartsty HARLEY-DAVIDSON

NO VENDE REFRESCOS, NO VENDE PRODUCTOS, NO VENDE MOTOS,
VENDE FELICIDAD VENDE COMODIDAD VENDE LIBERTAD

AQUI

TU REFORMA

NO VENDE ZAPATILLAS, NO VENDE OBRAS, NO VENDE MOVILES,
VENDE SUPERACION VENDE BIENESTAR VENDE STATUS

B A
ROLEX BE@EH Redlull

NO VENDE RELOJES NO VENDE BEBIDAS NO VENDE BEBIDAS
DE PULSERA, ALCOHéucAs,6 ENERGETICAS,
diversidade, transparéncia, confianca, profissionalismo e VENDE EXCLUSIVIDAD PR e O NENDE AVENTURA

tecnologia




MARCA AQUI

CAMPANHAS NOS MEIOS DE COMUNICAGAO TU REFORMA

Presenga continua nos meios de comunicagao sem anuncios

[\ Vahs

movistar

Aparecer nos meios de comunicacao social sem fazer publicidade da-lhe um prestigio e uma
reputacao que poucos tém, uma vez que todos querem ter presenca neles, mas apenas 0s
mais relevantes alcancam visibilidade.


https://www.youtube.com/watch?v=DyrEAoeTI0Q
https://www.google.com/search?q=maria+pati%C3%B1o+ense%C3%B1a+su+casa+en+salvame&oq=maria+pati%C3%B1o+ense%C3%B1a+su+casa+en+salvame&aqs=chrome..69i57j33i160l3.12444j0j15&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.google.com/search?q=maria+pati%C3%B1o+ense%C3%B1a+su+casa+en+salvame&oq=maria+pati%C3%B1o+ense%C3%B1a+su+casa+en+salvame&aqs=chrome..69i57j33i160l3.12444j0j15&sourceid=chrome&ie=UTF-8
https://www.pronto.es/noticias-del-corazon/famosos/maria-patino-asi-espectacular-casa-tintes-budistas-42584.html
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EMPREENDER SEM EXPERIENCIA £V REMODELAGOES AQUI

TU REFORMA

+290% GESTOR
-Comercial-

0 A
-30%

900.000 € \ f
800.000 €
700.000 € OPgOR execugao de obras
600.000 € "
500.000 € CON.I:.II?;IQAO PRINCIPAL TECNOLOGIA
ABATDS “Mestre de obras- . Organizacao do trabalho.
300.000 €
200.000 € e g = = . Ordem
100.000 € - e . Metodologia comprovada.

0€

FATURAQAO ANUAL FATURAQ,&O

SEM ATR COM ATR

«



AQUI

FRANCHISES ATR
TU REFORMA

Consultoria Estratégica \

Gestor de Investidores

> Oferece uma Proposta de Valor
Obtencéao de Clientes > Apresenta o Orcamento

> Oferece Financiamento
Plano de Negécios e Viabilidade o

> Argumenta porqué nos
Orcamento Inteligente > Acompanhamento da Obra

> POs-venda
Estratégia de Vendas

Mestre de Obras
Formacao Técnica e Empresarial > \Visitae Medicdo
_ _ > Compra de Materiais

Financiamento das Obras

> Executa com asuaequipa
% de Desconto nos Materiais > Resolucéo de Incidentes

> Cumpre a Garantia

Atrair e Reter Colaboradores /




CAPACIDADE DE EXECUCAO AQUI

MAO DE OBRA TU REFORMA

TEM A SUA DISPOSICAO A
MAO DE OBRA NECESSARIA

Ligacao em rede Trabalhos ATR
Colocamos a sua disposi¢ao um
Os franchises criam uma rede marketplace onde pode encontrar
de intercémbio de operadores e subempreiteiros de outros franchises para
de encaminhamento para executar as suas obras.
especialistas. E, a0 mesmo tempo, pode oferecer o

trabalho de outros franchises, o que
proporciona assim um poderoso valor de

fidelizagao.
Equipas ATR Sistemas de recrutamento e
fidelizacao
Sgg?égg?hrg?h:;aaoelj(tfgggao Dar-lhe-emos formagéo em sistemas de:
franchises da rzde Um vende. o Recrutamento de profissionais, com
outro executa. Ou éntéo al uém ferramentas, descrigdes de fungdes,
vendeu, e outfo recebe da rgede e onde os encontrar, etc. €
executé COM a Sua proorio Fidelizagao com técnicas e valores que
prop s6 uma grande rede pode oferecer.

equipa.
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OBTENCAO DE CLIENTES AQUI

TU REFORMA

—_—

. REMOD. COZINHAS E
&= CASASDEBANHO

REMODELAGAO INTEGRAL  REAB. DE EDIFiCIOS :

A oferta mais competitiva do mercado

PROFISSIONAIS >—1> APLICAGOES E FERRAMENTAS
CERTIFICADOS : ® TECNOLOGICAS
22E N FINANCIAMENTO SERVIGO DE APOIO AO CLIENTE
=®)| AMEDIDA ~
L7\
1 0 &
) oooo| PRAZOS =——| 2/3 ANOS DE GARANTIA SOBRE §;
ESTRATEGIA COMERCIAL ATR (¥)°°°| GARANTIDOS 2| AS OBRAS EFETUADAS :

-

N
/



0OS NOSSOS PRINCIPAIS CLIENTES IBERICOS AQUI
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4_, IBERDROLA Roca
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housfy ©Sabadell
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UcClI clikalia



CANAIS DE VENDA AQUI

A LOJA, O EPICENTRO DA EXPERIENCIA OMNICANAL TU REFORMA

Temos a maior rede de lojas no Mundo e estamos a reforcar o projeto de retalho com a abertura inovadora de lojas em centros
comerciais. Os franchises com lojas tém 4 vezes mais referéncias proprias, maior conversao de negocios e maior valor médio.

360°

CLIQUE
PARA VER
A VISITA
VIRTUAL



https://panorama.homestyler.com/v2?m=p&id=tX34jkV3J4GEigHLWBev1b&locale=en_US
https://panorama.homestyler.com/v2?m=p&id=tX34jkV3J4GEigHLWBev1b&locale=en_US
https://panorama.homestyler.com/v2?m=p&id=tX34jkV3J4GEigHLWBev1b&locale=en_US

ACOMPANHAMENTO E ACONSELHAMENTO AQUI

AO FRANCHISE 0 REFORMA

Crescimento,

A . 'N MARKETING o CONSULTORIA
eficiéncia, , , ¢ |
Somos a marca numero 1 a nivel Tem o apoio de um consultor
acompanhamento mundial, no setor das remodelagdes, para melhorar as suas métricas
com campanhas na televisao, radio, comerciais e 0 seu volume de
imprensa e meios digitais. negocios.
ENSINO NA UNIVERSIDADE MERCADO DIGITAL
CORPORATIVA o
~ . . Temos acordos preferenciais com
Formagao continua personalizada .
! fornecedores e servicos para
em vendas, marketing local,
P o oferecer melhores pregos e

experiéncia do utilizador e ) .
formacédo técnica. SEIVIGos premium.

SERVICO DE APOIO AO PROFISSIONAIS

CLIENTE CERTIFICADOS E

Ao qual os clientes podem AUDITADOS

recorrer em caso de incidentes, Dispomos dos melhores

gerando maior confianca. profissionais de remodelactes e

do melhor servigo de apoio ao
cliente.
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UM SISTEMA PARA TUDO

PARA TODOS

AQUI

TU REFORMA

TAREAS Q

- AQUI m
N — —

Solugao SaaS para o licenciado,
abrangendo todos 0s
processos: CRM,
or¢camentacao, Mercado Digital,
gestao de obras, contratos,
certificagbes e controlo de
subempreiteiros.

AQUI
.
_5d
o
Haz un seguimiento de la

remodelacién en tiempo
real

Aplicagao para clientes através
da qual os mantemos
informados e envolvidos na sua
remodelacao.

 AQUI

AQUI Stores ¢ uma ferramenta
para lojas ATR. Oferece apoio
para o servico ao cliente e
fornece informacdes relevantes
para o funcionamento da loja.

*

Nombre del plano

— ] "ﬁ

[ _

S AQUI

Esta aplicagdo permite o
desenho da planta no
momento da visita ao cliente,
fornecendo informagdes para
orgcamentos e visualizagbes de
projeto.



INTEGRACAO 360°

AQUI

TU REFORMA

PROCESSO DE VENDA

Desenho da
planta

Criagao de Primeira
oportunidades visita

Visualizar o

projeto Contrato digital

Criagao do
orcamento

Aceitacao

INiclO

Comprar
material

Planeamento

Ata de inicio

EXECUGAO

Certificagao

Ata de progresso

Fluxo de caixa

Faturagao

CONCLUSAO

Ata de fim




EXPERIENCIA DO CLIENTE AQUI

TU REFORMA

PREVISAO

@5} aQul B
L£'~‘!%‘1\1 AQui
o caes) budget

Simulador de financiacio

1. DATOS GENERALES




FINANCIAMENTO AQUI CREDIT AQUI

TU REFORMA

| »|F —
A ATR criou uma plataforma para o VS :
financiamento de remodelagdes

Propuesta econémica

A plataforma permite concluir operagdes
financiadas no mesmo momento da venda,
o que confere agilidade, simplicidade e
confianga ao cliente.

Todas as transagoes sao efetuadas online.
As operagdes sao aprovadas num prazo de
48 a 72 horas.

19521,11¢€

3 AUl
it

Simulador de financiacion

Mais vendas e montantes mais elevados


https://toolbox.dev.aquitech.eu/budget/customer-budget?id=513&opp_id=OPP-HA2-080016124663016546542266

o que tem a ganhar ou mais AQUI

TU REFORMA

desempenho comercial, Loja de RUA desempenho comercial, Loja de CENTRO COMERCIAL

ano inicial anos seguintes ano inicial anos seguintes
Faturagdo Faturagao
Margem x obra: 27% 29 % 30% Margem x obra: 27% 29 % 30%
Ebitda: 101.000€ 260.000€ 450.000€ Ebitda: 180.000€ 384.000€ 640.000€
9% 15 % 17 % 10% 145 % 18 %

*Faturacao adicional opcional : Reabilitagao de edificios::

P o . =porano: 2.000.000€ a 4.000.000€ aprox.
80.000€ / unifamiliar 300.000% / edificios 20-25 vizinhos

Todas as informagdes econdmicas contidas nesta pagina sdo meramente indicativas, relativas ao desempenho da empresa e ndo tém valor contratual.
Os valores variam muito em fungéo da capacidade do titular da licenga, das suas caracteristicas, da sua capacidade e, sobretudo, do trabalho e do esforgo aplicados, bem como da utilizagéo
das ferramentas, dos conhecimentos, do aconselhamento e dos sistemas de trabalho colocados a sua disposigdo. O IVA e outros impostos devem ser adicionados a todos os valores.


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1JMM9-wDkpFgtpytnwtKNfG0kyMOC6L54Jr1VzvzXCEQ/edit%23gid=241166394
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1JMM9-wDkpFgtpytnwtKNfG0kyMOC6L54Jr1VzvzXCEQ/edit%23gid=241166394

o que tem a ganhar ou mais AQUI

TU REFORMA

desempenho comercial, Loja de RUA desempenho comercial, Loja de CENTRO COMERCIAL
ano inicial anos seguintes ano inicial anos seguintes
Faturag&o Faturagao
Ebitda: 101.000€ 260.000€ 450.000€ Ebitda: 190.000€ 424.000€ 640.000€
Previsao de investimento aprox. - local 100m? Condi¢oes econémicas :
C. de Entrada =20.000 € + IVA Royalty s/ vendas, apenas um dos trés para cada cliente:
e Online 8%
e G. Contas 8% a 10%
=60.000 € + IVA e Resto 4%

. Taxa Publicidade 1%
+  Garantias do local e outras despesas Tecnologia 210 €/mes (todas as aplicagbes)

Todas as informagdes econdmicas contidas nesta pagina sdo meramente indicativas, relativas ao desempenho da empresa e ndo tém valor contratual.
Os valores variam muito em fungéo da capacidade do titular da licenga, das suas caracteristicas, da sua capacidade e, sobretudo, do trabalho e do esforgo aplicados, bem como da utilizagéo
das ferramentas, dos conhecimentos, do aconselhamento e dos sistemas de trabalho colocados a sua disposigdo. O IVA e outros impostos devem ser adicionados a todos os valores.


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1JMM9-wDkpFgtpytnwtKNfG0kyMOC6L54Jr1VzvzXCEQ/edit%23gid=241166394
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1JMM9-wDkpFgtpytnwtKNfG0kyMOC6L54Jr1VzvzXCEQ/edit%23gid=241166394

2

AQU

TU REFORMA

z —~>~.=__'=“_a'—.__.—un—"‘ =1

T e 1

mais informagoes:

Breno Arruda - 912 987 625

breno.arruda@aquiatuaremodelacao.pt

Paulo Leite - 926 234 201

Paulo.n.leite@aquiatuaremodelacao.pt



	Slide 1
	Slide 2
	Slide 3
	Slide 4
	Slide 5
	Slide 6
	Slide 7
	Slide 8
	Slide 9
	Slide 10
	Slide 11
	Slide 12
	Slide 13
	Slide 14
	Slide 15
	Slide 16
	Slide 17
	Slide 18
	Slide 19
	Slide 20
	Slide 21
	Slide 22
	Slide 23
	Slide 24
	Slide 26

